
Saluti introduttivi
Roberto Morichelli 
Vice Presidente Confindustria Ancona  
con delega all’Export e Attrazione Investimenti

Quali strumenti di tutela legale e 
contrattuale adottare nei rapporti B2B?
• Inquadramento normativo del rapporto contrattuale
• Strumenti e soluzioni operative per affrontare

le criticità nei rapporti B2B
• Linee guida per strutturare in modo efficace

i rapporti contrattuali futuri
• Criteri per compiere scelte consapevoli in materia di legge

applicabile, norme di conflitto e risoluzione delle controversie

Daniele Ferretti 
Of Counsel Roedl & Partner - Chair del “Product Law and Advertising 
Committee” dell’International Bar Association - Ambassador 
dell’European American Chamber of Commerce (EACC)

Dazi USA e contromisure UE: gli impatti 
sulla compliance doganale delle imprese
• Nuove misure tariffarie: un inquadramento generale
• Strumenti di valutazione di impatto e pianificazione
• Esperienze dirette, criticità e strategie adottate dalle imprese

Pier Paolo Ghetti
Partner Global Trade Advisory, Studio Tributario e Societario Deloitte

Risposte ai quesiti

Chiusura lavori

Dazi USA e 
contromisure UE: 
impatti doganali 
e contrattuali 

Webinar

7 maggio 2025 ore 10:30 – 12:30

L’incontro è gratuito. 

Per partecipare registrati su
https://forms.office.com/e/n4vre9GeZ6
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